
記事コンテンツの作成代行サービス「エンプレス」

運営：株式会社ファングリー
制作：エンプレス

体温ある縁で企業をつなぐ

produced by

目の前に連れてくる
将来的な見込顧客を
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記事コンテンツの実績
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件

※ 2001年8月に創業した親会社ブランディングテクノロジー時代の実績も含んだ2023年3月時点のデータ
※ エンプレスを運営する株式会社ファングリーは2020年10月に制作部門をグループ化して設立されました

お客様へ制作した記事コンテンツの累計

種類：コンテンツSEO・インタビュー・事例・アンケート・レビュー・リライトなど

業界：医療・不動産・IT・車・製造・広告・小売り・ECなど全業界を網羅的に対応
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新メディアが担当者2人体制でも成長

PV

※2023年10月1日～2024年9月30日のGoogleアナリティクス4でカウントした表示回数

SEO上位のビジネスキーワード（一部）

1位 エレベーター広告 料金
1位 CXOレター おすすめ
1位 リード施策 問題点
1位 バーティカル saas 一覧
1位 SaaS 比較 ポータルメディア

1位 コンテンツマトリクス
1位 コーポレートブランディング 相場
1位 ホワイトペーパー 料金
1位 企業 プレゼン 資料
1位 ピンタレスト 育成

1位 資料 わかりやすい 文脈
1位 世代 分類 マーケティング用語
1位 導入事例 インタビュー 効果
1位 キャッチフレーズ 面白い
1位 資料ダウンロードサイト

https://enpreth.jp/

https://enpreth.jp/
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億円
https://web.fisco.jp/platform/market-news/0009350020201023015https://gaiheki-concierge.com/

自社のみでグロースさせたメディアを譲渡

https://web.fisco.jp/platform/market-news/0009350020201023015
https://gaiheki-concierge.com/
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多数のキャスティング実績もあり（掲載一部）
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言語化 具体化
経験に裏打ちされた

により抽象的なご要望でもイメージを形にします
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制作事例
※ エンプレスを運営する株式会社ファングリーの事例



Before

PV数が45倍と大幅な成果を創出

安定した運用体制構築で社内工数が削減

SEOにより顧客と繋がるキッカケが増えた

株式会社富士薬品さま
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支援開始6か月でPVが45倍増に成長

自社開発製品の認知が低い

外部パートナーの記事品質が薬機法に対応できていない

定期更新のオペレーション面が滞る

クライアント

事例URL https://fungry.co.jp/case/fujiyakuhin/

https://fungry.co.jp/case/fujiyakuhin/


Before

法改正にも対応

検索1～5位内の記事が量産できた

量だけではなく質への転換ができた

jinjer株式会社様
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検索順位5位以内の記事の量産でメディアに貢献

ドメインパワーが弱い

ブランドの認知が低い

定期的な記事制作ができていない

クライアント

事例URL https://fungry.co.jp/case/jinjer/

https://fungry.co.jp/case/jinjer/


Before

品質面の問題が解決できた

専門性が高い内容で品質が保てた

記事以外のクリエイティブの改善もできた

三菱総研ＤＣＳ株式会社様
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キラーコンテンツが弱い

導入事例記事が作りたい

記事以外のクリエイティブが改善できていない

クライアント

事例URL https://fungry.co.jp/case/dcs/

1本の記事制作をきっかけに長期のプロジェクトへ

https://fungry.co.jp/case/dcs/
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サービス内容



インハウス化
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必要なことを必要なだけご支援

調査分析 企画制作 原稿制作 納品ヒアリング

ヒアリング

要件定義

競合調査

戦略立案

企画

構成案

新規ライティング

既存記事リライト

リサーチ

撮影・画像選定

取材

監修

薬事チェック

記事納品

CMS投稿

アイコン・図解・イラスト作成

キーワード分析

キーワード選定

SNS連携
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プランナーお客様

ディレクター

COMMUNICATION

コンテンツ制作の各スペシャリストがワンチームとなってご支援

ライター

デザイナー

顧客が求める企画・戦略設計のスペシャリスト

魅力を言語化するスペシャリスト

魅力を具現化するスペシャリスト
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無料相談から制作までの流れ

無料相談・ヒアリング ご提案・お見積もり ご契約後に着手 ご確認 納品

お悩み・目的・理想
などをお聞かせくだ
さい。

必要な分のスキル・ノ
ウハウでご提案いたし
ます。

理想を形にしていき
ます。

フィードバックをお
願いいたします。

修正後に最終確認を
いただき納品いたし
ます。

※ ご要望により納品までにかかる期間が変わってきます
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その他オンラインMTGによるご説明も可能なので、
「エンプレスを見て記事制作の相談をした」とご連絡頂けますと幸いです。

貴社の人的リソースを減らすことなく
求める顧客との機会獲得を実現します

メールアドレス電話番号

03-5457-3938tel.

平日 10時～18時 / 土日祝は休み

enpreth@fungry.co.jp

365日受付

無料相談フォーム

https://enpreth.jp/writing/

365日受付

https://enpreth.jp/writing/


www.fungry.co.jp

商号     

所在地     

代表者      

設立        

事業内容              

お問い合わせ

資本金      

従業員数    

認証・資格     

   

顧問税理士  

主要取引銀行

グループ会社        

 

株式会社ファングリー（英文：FUNGRY ,inc.）

〒150-0036 東京都渋谷区南平台町15-13 帝都渋谷ビル5F

代表取締役 松岡 雄司

2020年10月1日（親会社からクリエイティブ事業部をスピンオフ）

コンテンツマーケティング事業・ブランドクリエイティブ事業・プラットフォーム事業

TEL：03-5457-3938（代表） FAX ：03-6455-3111

25,000,000円（資本準備金を含む）

36名（2023年5月1日現在）

ISO／IEC27001 情報セキュリティマネジメントシステム

電気通信事業 届出番号 A-03-18653

税理士法人 虎ノ門共同会計事務所

三菱UFJ銀行 三井住友銀行

ブランディングテクノロジー株式会社 株式会社アザナ VIETRY CO., LTD.

Confidential
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エンプレスの運営会社

https://fungry.co.jp/
https://fungry.co.jp/
http://www.fungry.co.jp/
https://www.branding-t.co.jp/
https://azana.co.jp/
https://vietry.com.vn/


目的の如何を問わず、本資料の内容の全部または一部を無断で複製・転載・改変・配布・掲示、その他二次利用行為など、国内外の著作権法により禁止される行為を固く禁じます。

Confidential
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